
ก ฤ ษ ร า พ ร  บ ุญ f i  ว า เ ล ิศ .  ก ฎ ห ม า ย ก ับ ธ ุร ก ิจ ช า ย ต ร ง พ ิศ ท า ง ร ิบ เ ร ่ง ห ร ือ ค ว ร ช ะ ล อ .
ป ร ะ ช า ช า ส ิธ ุร ก ิจ  ( 5 - 8  ก ัน ย า ย น  2 5 3 6 )  ะ 4 6 .

ช า ย ต ร ง ใ น ท ศ ว ร ร ษ ห น ้า ร ะ ว ัง ว ิก ฤ ส ิศ ร ัท ธ า .  ฐ า น เ ศ ร ษ ฐ ก ิจ  ( 2 0  -  3 0  ก ัน ย า ย น  2 5 3 5 )  ะ 5 3 .  
ค พ ะ ก ร ร ม ก า ร ก ฤ ษ ฎ ก ๆ .  ค ว า ม ด ด ต า ม พ ร ะ ร า ช บ ญ ญ ส ิก า ร ผ ู้ฮ ม เ ง ิน ท ื่เ ป ็น ก า ร น ้อ ร ก ง ป ร ะ ช า ช น  

พ . ศ .  2 5 2 7  แ ล ะ พ ร ะ ร า ช บ ัญ ญ ัส ิก า ร เ ส ่น แ ช ร ์ พ . ศ .  2 5 3 4 .  2 8  ธ ัน ว า ค ม  2 5 3 6 .
( อ ัด ส ฯ เ น า )

ค ณ ิต  พ  น ค ร .  ก ฎ ห ม า ย อ า ญ า ภ า ค ค ว า ม ล ัด . ส ิม พ ค ร ง พ ิ 3 .  ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ ส ำ น ัก ส ิม ส ิ 
ม ห า ว ิท ย า ล ัย ธ ร ร ม ศ า ส ต ร ่,  2 5 3 2 .

จ ิต ส ิ ส ิง ส ภ r i d  . ค ำ อ ธ ับ า ย ป ร ะ ม ว ล ก ฎ ห ม า ย อ า ญ า  ภ า ค  2  ต อ น  2  แ ล ะ ภ า ค  3 .
ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ แ ส ง ท อ ง ก า ร ส ิม ส ิ,  2 5 1 3 .

เ ฉ า ะ ก ล บ ุท ธ ั.  $ จ ัด ก า ร  ( 2 2  -  2 8  เ ม ษ า ย น  2 5 3 4 )  ะ 3 5 .
ช ว ล ิต  อ ัต ถ ศ า ส ต ร ่.  ก ฎ ห ม า ย อ ัม ก ร อ ง ผ ู้บ ร ิโ ภ ค ช อ ง อ ัง ก ฤ ษ .  บ ท บ ัพ พ ิต ป ็ 3 4  ( ต อ น  1

2 5 2 0 ) :  3 6 - 6 7 .
ช า ต ร ิ เ ศ ว ต ร ัต น ้.  เ ป ร ีย บ เ พ ิย บ ค ว า ม ล ัด ฐ า น ช า ย ช อ ง โ ด ย ก า ร ห ล อ ก ล ว ง ก ับ ค ว า ม ล ัด ฐ า น น ้อ โ ก ง .

ว ิท ย า น ัพ น ธ ัป ร ิญ ญ า ม ห า บ พ ,ส ิต  ม ห า ว ิท ย า ล ัย ธ ร ร ม ศ า ส ต ร ์,  2 5 2 7 .
แ ช ร ์ย ูก โ ช ่อ ืก ร ูป แ บ บ ห า ! ง ช อ ง เง ิน น อ ก ร ะ บ บ  น ัต ย ส า ร ก า ร พ ิา เ ร ือ  3 2  ( เ ม ษ า ย น )  : 2 7  -  3 3 .  
ช ัย ว ัฒ น ้ ว ง ล ัว ัฒ น ศ า น ส ิ.  ก า ร ค ว บ บ ุม ร ฆ ษ ผ า เ ช ี่เ อ อ ัม ค ร อ ง ผ ู้บ ร ิโ ภ ค .  ว า ร ส า ร น ัส ิศ า ส ต ร ์ 

1 0  ( 2 5 2 1 )  ะ 2 4 5  -  3 1 5 .
เ ช า ย ู ด ัล ก ล ิช .  ธ ุร ก ิจ ก า ร ช า ย โ ด ย ต ร ง .  ว า ร ส า ร น ัก ช า ย . 2  ( 2 5 3 2 )  ะ 9 - 5 1 .

พ ร ง ส ิฤ ท ธ ํ่ ล ัน ม า . พ ร ะ ร า ช ก ำ ห น ด ก า ร ผ ู้ย ม เ ง ิน ท เ ป ็น ก า ร น ้อ โ ก ง ป ร ะ ช า ช น  พ . ศ .  2 5 2 7  
ล ัก ษ า เ ฉ พ า ะ ก ล ไ ก พ ิเ ศ ษ ท า ง ส บ ัญ ญ ัส ิ. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัฝ ส ิต  จ ุฬ า ล ง ก ร พ ­
บ ห า ว ิท ย า ล ัย ,  2 5 3 1 .

ดำรัส อุทยานานนสิ และ ดำรงส ักส ิ ชัยสนท. ห ล ักการช ายเ!เอ งส ิน . กรุงเทพมหานคร ะ
โรงส ิบพเจร ิญ ผล, 2 5 2 1 .
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ธ ร ร ม P  ล ัด พ ส ี.  ก า ร ต ถ า ด . ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ โ ร ง พ ัม พ ัก ร ม ก า ร ศ า ส น า ,  2 5 1 0 .
น ร ิส า  ช ะ บ ุใ ! .  ว ง ก า ร อ า ห า ร เ ส ร ม ส ะ ด ุด  อ . ย .  ว า ร ส า ร ด ุ่แ ช ่ง  1 1  ( เ ม ษ า ย น  2 5 3 4 )  ะ

1 6 4  -  1 7 0 .
บ ร ิษ ัท แ อ ม เ ว ป ็ ( ป ร ะ เ ท ศ ไ ท ย )  จ ฯ ก ัด .  บ ุ่ฝ ็อ ก า ร ด ฯ เ ป ีน ธ ุร ก ิจ แ อ ม เ ว ป ็. ม . ป . ท . ,  ม . ป . ป .
ป ร ะ ม ว ล ก ฎ ห ม า ย อ า ญ า .
พ ร ะ ร า ช บ ัญ ญ ัต ิร ุม ค ร อ ง ผ ู้บ ร ิโ ภ ค  พ . ศ .  2 5 2 2 .
พ ร ะ ร า ช ก ๆ ห น ด ก า ร ร ุฮ ม เ ง ิน ท ื่เ ป ็น ก า ร & ) โ ก ง ช ร ะ ช า ช น  พ . ศ .  2 5 2 7 .
พ จ น า บ ุก ร ม ฉ น บ ร า ช ษ ัท { ท ิต ย ส ถ า น  พ . ศ .  2 4 9 3 .
พ ัร ุฬ ค ์ โ ต ส ุก ล ว ร ร ณ ์.  ก า ร ล ง โ ท ษ ป ร ับ ท า ง อ า ญ า  . ว ิท ย า ป ีพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ม ห า ษ ัฟ ท ิต  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ 

ม ) ท ว ิท ย า ล ัย ,  2 5 3 2
พ ัษ ญ  ธ ีร ะ ส ุน ท ร ไ ท .  บ ล ัส เช อ ร ิร ะ ด ม เ ง ิน ส ุด ค ล า ส ล ัก ส อ ง ป ีก ') า พ ัน ล ัา น  จ ุน ค ล ัง ไ ม ่ร ะ ว ัง อ า จ  

เ จ ับ ต ัว .  ว า ร ส า ร ด อ ก เ แ ย  1 2  ( ล ัง ห า ค ม  2 5 3 6 )  ะ 5 1 - 6 6 .
ร อ ง พ ล  เจ ร ิญ พ ัน ธ ี.  ก า ร ใ ช ้โ ท ษ ป ร ับ เ ป ็น ม า ต ร ก า ร ร ุม ค ร อ ง ผ ู้บ ร ิโ ภ ค ใ น เ ร ี่1อ ง ล ๆ พ ร ร ญ า ค ุณ ภ า พ  

ล ัน ก ัา ห ร ือ ก า ร ร ฆ ษ { น า ท ื่ไ ม ่เป ็น ธ ร ร ม ต ่อ ผ ู้บ ร ิโ ภ ค .  ว า ? ส า ? ป ีต ิศ า ส ต ร ิ 1 0  ( 2 5 2 1 )  
3 1 6 - 3 2 9 .

ร ะ บ บ ข า ย ต ร ง แ บ บ ห ล า ย ช ั้น ก ับ ผ ล ป ร ะ โ ย ช น ข อ ง ช า ว ล ัง ค โ ป ร ิ.  ผ ู้จ ัด ก า ร  ( 3 - 9  ต ุล า ค ม  
2 5 3 1 )  ะ 3 8 .

ร ะ บ บ ข า ย ต ร ง ห ล า ย ช ั้น ส ร ้า ง ส ร ร ค ์ห ร ือ ท ฯ ล า ย .  ป ร ะ ช า ช า ต ิธ ุร ก ิจ  ( 2 0  -  2 3  ก ุม ภ า พ ัน ธ ์ 
2 5 3 7 )  : 1 2 .

ร า ย ง า น ง บ ด ุล ข อ ง บ ร ิษ ัท  บ ล ัส เ ช อ ร ิ อ ิน เ ต ย ร ิก ร ุพ  {น ว ัน ท  3 0  ป ีก ุน า ย น  2 5 3 0 .
ร ุ่ง ธ ร ร ม  ส ุจ ิธ ร ร ม ร ัก ษ ั.  ค ว า ม บ ุ่ง ห ม า ย ข อ ง ก า ร ล ง โ ท ษ .  ว า ร ส า ร ธ ร ร ม ศ า ส ต ร ิ 8  

( ม ก ร า ค ม - ป ีน า ค ม  2 5 2 2 )  ะ 1 0 0 - 1 2 3 .
ว ีร ะ พ ง ษ ั บ ุญ ร ญ ภ า ส .  ก า ร ข า ย ข อ ง โ ด ย ห ล อ ก ล ว ง ก ับ ค ว า ม ฝ ็ด ฐ า น ล ัอ โ ก ง .  ว า ร ส า ร ก ฎ ห ม า ย  

1 1  ( ก ร ก ฎ า ค ม  -  ก ัน ย า ย น  2 5 3 0 )  ะ 1 - 1 2 .
- - - - - - - - - — . ธ ุร ก ิจ ไ ท ม ่แ ช ร ี่ง ใ น บ ุม ม อ ง อ า ช ญ า ก ร ร ม เ ศ ร ษ ฐ ก ิจ  ป ร ะ ช า ช า ต ิธ ุร ก ิจ  ( 2 4  -

2 6  ฝ ืน า ค ม  2 5 3 7 )  ะ 3 1 .
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สิริก ัก ด วัฅทท เ ศ ถ า ร ัต ต ิ.  ร ะ บ บ ก า ร 'ข า ย ต ร ง  (D irect S e l l in g ) .  ว า ร ส า ร น ัก ข า ย  
2  ( 2 5 3 2 )  ะ 9  -  5 1 .

ส บ ป อ ง  ศ ร ีช ุบ พ ว ง .  ก า ร เ ข ีย น พ ัอ ง ค ด ีอ า ญ า ค ว า ม ผ ิด ต า ม พ ร ะ ร า ช น ัญ ญ ้ต ิฟ ้า ง  ๆ ว า ร ส า ร อ ัย ก า ร  
8  ( ต ุล า ค ม  2 5 2 8 )  ะ 1 9  -  2 7 .

ส ม พ ง ษ  ว ง ก ัน ัย ม .  ไ ด เ ร ีค เ ช ล . ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร  ะ ส ฯ น ัก พ ัม พ ่เม ส ,  2 5 3 2 .
ส ม ก ัก ด ํ่ ส ิง ห พ ัน ธ ุ.  ค ฯ อ ธ ิบ า ย ก ฎ ห ม า ย อ า ญ า  เ ล ัม  4 . ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร  ะ โ ร ง พ ิม พ ์ 

ม ห า ว ิท ย า ล ัย ร า ม ค ฯ แ ห ง , 2 5 2 1 .
ส ุโ ข ท ัย ธ ร ร ม า ธ ิร า ช  ม ห า ว ิท ย า ล ัย .  เอ ก ส า ร ก า ร ส อ น ช ุค ว ิช า ก ฎ ห ม า ย แ พ ่ง  1 ห ล ัก ท ั่ว ไ ป . 

ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ ส ฯ น ัก พ ัม พ ่ม ห า ว ิท ย า ล ัย ส ุโ ข ท ัย ธ ร ร ม า ธ ิร า ช ,  2 5 2 6 .
ส ุธ ิร ี ส ุภ า เต d . ก ฎ ห ม า ย ว ิา ป ้ว ย ก า ร ป ้อ ง ก ัน ก า ร ผ ูก ข า ด ท า ง ก า ร ป ้า แ ล ะ ธ ุร ก ิจ ข อ ง ป ร ะ เ ท ศ

อ อ ส เ ต ร เ ล ีย  ว า ร ส า ? น ัต ิศ า ส ต ร ี 1 6  ( ฝ ืน า ค ม  2 5 2 9 )  ะ 6 9 - 8 8 .
ส ุร ิย ะ  ส ุก ุล .  ก า ร ข า ย โ ด ย ต ร ง  ว า ร ส า ร น ัก ข า ย  2  ( 2 5 3 2 )  ะ 9 - 5 1 .
ส ุว ิท ร ี เ ป ีย ผ ่อ ง แ ล ะ จ ร ัส ศ ร ี น ว ก ุล ส ิร ิน า ร ถ .  ห ล ัก ก า ร ต ล า ด . ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ

โ ร ง พ ัม พ ่ก า ร ศ า ส น า ,  2 5 2 0 .
ส ุบ ม  ส ุภ น ัต ร ี.  ค ฯ อ ธ ิบ า ย ก ฎ ห ม า ย อ ัม ค 'ร อ ง ผ ู้บ ร ิโ ภ ค .  พ ัม พ ่ค ร ั้ง ป ี 2 .  ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ

ส ฯ น ัก พ ัม พ ่อ ุฬ า ล ง ก ร ณ ม ห า ว ิท ย า ล ัย , 2 5 3 6 .
ห ย ุด  แ ส ง อ ุท ัย .  ก ฎ ห ม า ย อ า ญ า  ภ า ค  2 - 3 . ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร  ะ โ ร ง พ ัม พ ่ม ห า ว ิท ย า ล ัย

ธ ร ร ม ศ ๆ ส ต ร ี,  2 5 2 0 .
อ ต ุล ร ี จ า ต ุร ง ค ก ุล .  ก า ร โ ฆ ษ ณ า . ม . ป . ท . ,  2 5 1 8 .
อ า ห า ร เ ส ร ิม เ ฟ ้อ ส ุข ภ า พ ห ร ีอ ป ร ะ โ ย ฬ ท า ง ก า ร ป ้า .  ป ร ะ ช า ช า ต ิธ ุร ก ิจ . ( 3 1  ธ ัน ว า ค ม  2 5 3 1 )

ะ 3 0 .
อ ิน น ิร า  ศ ร ีป ร ะ ส ิท ธ . ว ิเ ค ร า ะ ห แ ผ น ก า ร ข า ย แ ล ะ ก า ร ต ล า ด ข อ ง ร ะ บ บ ก ไ ร ข า ย ต ร ง แ บ น เ ค ร ือ

ข ่า ย  ว า ร ส า ร  R e t a i l  M a r k e tin g  1 ( ต ุล า ค ม  2 5 3 6 )  ะ 4 9  -  5 6 .
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P r a n t ic e  -  H a ll  I n c . ,  19 8 4 .
S t e r n ,  R ic h a r d  L. and G r o v e r , M arry B e l t .  P yram id  p o w er? . F o r b e s  

11 (Novem ber 19 91 ) ะ 139 ะ 14 8 .
T a p e r e l l ,  G .Q . and o t h e r s .  T rad e p r a c t i c e s  and con su m er p r o t e c t i o n  

2 nd e d . M elb ou rn e : B u t te r w e r th s  P ty  L t d . ,  1 9 7 8 .
T rad e P r a c t i c e s  A c t ,  1 9 7 4 .



. ท ' า ค พ น ๆ เ ท
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FTC RULES
COOLING-OFF PERIOD FOR DOOR-TO-DOOR 

SALES
16 C .F .R . P art 429

$ 4 2 9 .1  The R ule

In con nection  w ith  any d oor-to -d oor s a le ,  i t  c o n s t i tu te s  an 
u n fa ir  and d ecep tiv e  a ct or p r a c tic e  for any s e l l e r  to  ะ

(a) F a il to  fu rn ish  the buyer w ith  a f u l ly  com pleted r e c e ip t  
or copy o f  any co n tract p er ta in in g  to  such s a le  a t the tim e o f  i t s  
execu tion  which i s  in  the same language, e . g . ,  Spanish, as that 
p r in c ip a lly  used in the o ra l s a le s  p resen ta tio n  and which shows the 
date o f the tra n sa c tio n  and con ta in s the name and address o f  the  
s e l l e r ,  and in immediate proxim ity  to  the space reserved  in  the 
con tract for the s ign a tu re  o f  the buyer or on the front page o f  the  
r e c e ip t  i f  a con tract i s  not used and in bold face  type o f a minimum 
s iz e  o f  10 p o in ts , a statem ent in s u b s ta n t ia l ly  the fo llo w in g  form ะ 

"You, the buyer, may can cel th is  tr a n sa c tio n  at any time 
p rior  to  midnight o f  the th ird  b u sin ess  day a f te r  the date o f  th is  
tr a n sa c tio n . See the a ttached  n o t ic e  o f  c a n c e lla t io n  form for an 
exp lan ation  o f  th is  r ig h t."
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(๖) F a il to  fu rn ish  each buyer, at the time he s ig n s  the 
d oor-to-d oor s a le s  con tract or o th erw ise  agrees to  buy consumer 
goods or s e r v ic e s  from the s e l l e r ,  a completed form in  d u p lic a te ,  
captioned  "NOTICE OF CANCELLATION" which s h a ll  be a ttach ed  to  the 
con tract or r e c e ip t  and e a s i ly  d etach a b le , and which s h a l l  con ta in  
in ten point bold  face  type the fo llo w in g  inform ation  and statem en ts  
in the same language, e . g . ,  Spanish, as that used in the con tra ct :

NOTICE OF CANCELLATION

[en ter  date o f  tra n sa c tio n ]

(d ate)

YOU MAY CANCEL THIS TRANSACTION, WITHOUT ANY PENALTY OR 
OBLIGATION, WITHIN THREE BUSINESS DAYS FROM THE ABOVE DATE

IF YOU CANCEL, ANY PROPERTY TRADED IN, ANY PAYMENTS MADE BY 
YOU UNDER THE CONTRACT OR SALE, AND ANY NEGOTIABLE INSTRUMENT 
EXECUTED BY YOU WILL BE RETURNED WITHIN 10 BUSINESS DAYS FOLLOWING 
PECEIPT BY THE SELLER OF YOUR CANCELLATION NOTICE, AND ANY SECURITY 
INTEREST ARISING OUT OF THE TRANSACTION WILL BE CANCELED.

IF YOU CANCEL, YOU MUST MAKE AVAILABLE TO THE SELLER AT YOUR 
RESIDENCE, IN SUBSTANTIALLY AS GOOD CONDITION AS WHIE RECEIVED, ANY 
GOODS DELIVERED TO YOU UNDER THIS CONTRACT OR SALE ; OR YOU MAY IF
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YOU WISH, COMPLY WIHT THE INSTRUCTIONS OF THE SELLER REGARDING THE 
RETURN SHIPMENT OF THE GOODS AT THE SELLER’S EXPENSE AND RISK.

IF YOU DO MAKE THE GOODS AVAILABLE TO THE SELLER AND THE 
SELLER DOES NOT PICK THEM UP WITHIN 20 DAYS OF THE DATE OF YOUR 
NOTICE OF CANCELLATION, YOU MAY RETAIN OR DISPOSE OF THE GOODS 
WITHOUT ANY FURTHER OBLIGATION. IF YOU FAIL TO MAKE THE GOODS 
AVAILABLE TO THE SELLER, OR IF YOU AGREE TO RETURN THE GOODS TO THE 
SELLER AND FAIL TO DO so , THEN YOU REMAIN LIABLE FOR PERFORMANCE OF 
ALL OFLIGATIONS UNDER THE CONTRACT.

TO CANCEL THIS TRANSACTION, MAIL OR DELIVER A SIGNED AND 
DATED COPY OF THIS CANCELLATION NOTICE OR ANY OTHER WRITTEN NOTICE, 
OR SEND A TELEGRAM, TO [Name o f  s e l l e r ] ,  AT [address o f  s e l l e r ’s 
p lace o f  b u sin ess] NOT LATER THAN MIDNIGHT OF --------------- (DATE).

I HEREBY CANCEL THIS TRANSACTION.
(D ate)---------------------------

(Buyer’ s s ig n a tu re )

(c ) F a il ,  b efore  fu rn ish in g  co p ies  o f  the "N otice o f  
C an cella tion "  to  the buyer, to  com plete both co p ies  by en ter in g  the 
name o f  the s e l l e r ,  the address o f the s e l l e r ’s p lace  o f  b u s in e ss ,  
the date o f the tr a n sa c tio n , and the d a te , not e a r l ie r  than the  
th ird  b u sin ess  day fo llo w in g  the date o f the tr a n sa c tio n , by which 
the buyer may g iv e  n o tic e  o f  can ce1la n tio n .
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(d) Include in  any d oor-to -d oor con tract or r e c e ip t  any 
co n fe ss io n  o f judgment or any w aiver o f  any o f  the r ig h ts  to  which 
the buyer i s  e n t i t le d  under th is  s e c t io n  in c lu d in g  s p e c i f i c a l l y  h is  
r ig h t to can cel the s a le  in accordance w ith  th p ro v is io n s  o f  th is  
se c t  ion .

(e ) F a il to  inform each buyer o r a l ly ,  at the time he s ig n s  
the con tra ct or purchases the goods or s e r v ic e s ,  o f  th is  r ig h t to  
can ce1.

( f )  M isrepresent in any manner the b uyer’s r ig h t to  ca n c e l.
(g) F a il or re fu se  to  honor any v a lid  n o tic e  o f c a n c e lla t io n  

by a buyer and w ith in  10 b u sin ess  days a f te r  the r e c e ip t  o f  such  
n o t ic e , to  ะ

( i )  Refund a l l  payments made under the co n tra ct or s a le  ; 
( i i )  return  any goods or property  traded in , in s u b s t a n t ia l ly  as 
good co n d itio n  as when rece ived  by the s e l l e r  ; ( i i i )  can cel 
and return any n eg o tia b le  instrum ent executed  by the buyer in 
con nection  w ith  the con tract or s a le  and take any a c t io n  n ecessary  
or appropriate to  term inate promptly any se c u r ity  in te r e s t  crea ted  
in the tr a n sa c tio n .

(h) N eg o tia te , tr a n s fe r , s e l l ,  or a ss ig n  any note or o ther  
evid en ce o f  indebtedness to  a fin an ce  company or o th er th ird  party  
p rior  to  midnight o f  the f i f t h  b u sin ess  day fo llo w in g  the day the 
con tract was sign ed  or the goods or s e r v ic e s  were purchased.

( i )  F a il ,  w ith in  10 b u sin ess  days o f  r e c e ip t  o f  the buyer’s 
n o tic e  o f c a n c e l la t io n , to  n o t i fy  him whether the s e l l e r  in ten ds to  
rep o ssess  or to  abandon any shipped or d e liv e r e d  goods.
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Note 1 ะ D e f in it io n s .  For the purposes o f  th is  s e c t io n  the 
fo llo w in g  d e f in it io n s  s h a l l  apply :

(a) Door-to-Door S a le -  A S a le , le a se , or ren ta l o f  consumer 
goods or s e r v ic e s  w ith  a purchase p r ice  o f  $25 or more, whether 
under s in g le  or m u ltip le  c o n tr a c ts , in which the s e l l e r  or h is  
r e p r e sen ta tiv e  p reso n a lly  s o l i c i t s  the s a le ,  in c lu d in g  th ose  ท 
response to  or fo llo w in g  an in v ita t io n  by the buyer, and the b u yer’s 
agreement or o f f e r  to  purchase is  made at a p lace  o th er than the 
p la ce  o f  b u sin ess  o f the s e l l e r .  The term "door-to-door sa le"  does 
not includ e a tra n sa c tio n :

(1) Made pursuant to  p rior  n e g o tia t io n s  in  the course o f  a 
v i s i t  by the buyer to  a r e t a i l  b u sin ess  estab lish m en t having a f ix e d  
permanent lo c a tio n  where the goods are e x h ib ite d  or the s e r v ic e s  are 
o ffe r e d  for s a le  on a con tin u in g  b a s is  ; or

(2) In which the consumer i s  accorded the r ig h t o f  r e c is io n  
by the p ro v is io n s  o f  the Consumer C redit P ro tec tio n  Act (15 บ . s . c .  
1635) or r e g u la tio n s  issu ed  pursuant th ere to  ; or

(3) In which the buyer has in i t ia t e d  the co n ta ct and the
goods or s e r v ic e s  are needed to  meet a bona f id e  immediate personal 
emergency o f  the buyer, and the buyer fu rn ish es the s e l l e r  w ith  a 
sep arate  dated and sign ed  personal statem ent in  the b u yer’s
handw riting d escr ib in g  the s i tu a t io n  req u ir in g  immediate remedy and 
ex p r ess ly  acknowledging and w aiving the r ig h t to  can cel the s a le  
w ith in  3 b u sin ess  days ; or

(4) Conducted and consummated e n t ir e ly  by mail or telephone; 
and w ithout any o th er con tact between the buyer and the s e l l e r  or
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i t s  r e p r e sen ta tiv e  p r io r  to  d e liv e r y  o f  the goods or performance o f  
the s e r v ic e s  ; or

(5) In which the buyer has in i t ia t e d  the con tact and 
s p e c i f i c a l ly  requested  the s e l l e r  to  v i s i t  h is  home fo r  the purpose 
o f rep a ir in g  or perform ing maintenance upon the b uyer’s personal 
property . I f  in the course o f such a v i s i t ,  the s e l l e r  s e l l s  the 
buyer the r ig h t to  r e ce iv e  a d d it io n a l s e r v ic e s  or goods o th er than 
replacem ent p a rts  n e c e s s a r ily  used in perform ing the maintenance or 
in making the r e p a ir s , the s a le  o f  those a d d it io n a l goods or 
s e r v ic e s  would not f a l l  w ith in  th is  e x c lu s io n  ; or

(6) P erta in in g  to  the s a le  or ren ta l o f rea l p rop erty , to  
the s a le  o f insurance or to  the s a le  o f  s e c u r i t i e s  or com m odities by
a b rok er-d ea ler  r e g is te r e d  w ith  the S e c u r it ie s  and Exchange Commission.

(b) Consumer Goods or Services-G oods or s e r v ic e s  purchased, 
lea sed , or rented  p rim arily  for p erso n a l, fam ily , or household  
purposes, in c lu d in g  cou rses o f in s tr u c t io n  or tr a in in g  r eg a rd less  o f  
the purpose for which they are taken.

(c ) S eller-A n y  person, p artn ersh ip , co rp o ra tio n , or 
a s s o c ia t io n  engaged in the d oor-to -d oor s a le  o f consumer goods or 
s e r v ic e s .

(d) P lace o f  B usin ess -  The main or permanent branch o f f i c e  
or loca l address o f  a s e l l e r .

(e ) Purchase P r ice  -  The to ta l  p r ice  paid or to  be paid for  
the consumer goods or s e r v ic e s ,  in c lu d in g  a l l  in te r e s t  and s e r v ic e  
ch a rges.



( f )  B u s in e s s  Day -  Any c a le n d a r  d ay  e x c e p t  S unday , o r  th e
fo llo w in g  b u sin ess  h o lid a y s :

New Y ear’s Day, W ashington’s B irthday, Memorial
Independence Day, Labor Day, Columbus Day, V etera n s’
Thanksgiving Day, and Christmas Day.

Day,
Day,
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กฎหมายชองประเทศอังกฤษ 

The F air Trading Act 1973 

118 Trading schemes to  which Part XI a p p lie s

( i )  This Part o f  t h is  Act a p p lie s - to  any trad in g  scheme which 
in c lu d es the fo llo w in g  e lem en ts, th at i s  to  say -

(a) goods or s e r v ic e s ,  or both , are to  be provided by the 
person promoting the scheme (in  th is  Part o f  th is  Act re fered  to  as 
"the promoter") o r , in  the case o f a scheme promoted by two or more 
persons a c tin g  in  concert ( in  th is  Part o f  th is  Act re ferred  to  as 
"the prom oters") , are to  be provided by on or more o f  those persons ;

(b) the goods or s e r v ic e s  so  provided are to  be su p p lied  to  
or for other persons under tr a n sa c tio n s  e f fe c te d  by persons (o th er  
than the promoter or any o f  the prom oters) who p a r t ic ip a te  in  the 
scheme (each o f whom is  in th is  Part o f th is  Act re ferred  to as a 
" p artic ip a n t" ) ;

(c ) those tr a n sa c t io n s , or most o f  them, are to  be e f fe c te d  
elsew here than at prem ises at which the promoter or any o f the  
promoters or the p a r tic ip a n t e f f e c t in g  the tr a n sc tio n  c a r r ie s  on 
b u sin ess  ; and

(d) the prospect i s  held  out to p a r t ic ip a n ts  o f  r e c e iv in g  
payments or o th er b e n e f it s  in  resp ect o f any one or more o f the 
m atters s p e c i f ie d  in the next fo llo w in g  su b sec tio n .
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(2) The m atters re ferred  to  in paragrah (d) o f  su b sec tio n
( i )  o f  th is  s e c t io n  are

(a) the in tro d u ction  o f  other persons who become p a r t ic ip a n ts  ;
(b) the prom otion, tra n sfer  or o th er change o f  s ta tu s  o f  

p a r tic ip a n ts  w ith in  the trad in g  scheme ;
(c ) the supply o f  goods to  other p a r tic ip a n ts  ;
(d) the supply o f tr a in in g  f a c i l i t i e s  or ther s e r v ic e s  for  

oth er p a r tic ip a n ts  ;
(e ) tr a n sa c tio n s  e f fe c te d  by o th er p a r t ic ip a n ts  under which 

goods are to  be su p p lied  to , or s e r v ic e s  are to  be su p p lied  fo r , 
other p ersons.

(3) For the purposes or th is  Part o f th is  Act a trad in g  
scheme s h a ll  be taken to  includ e the elem ent re ferred  to  in  
paragraph (b) o f su b sec tio n  ( i )  o f  th is  s e c t io n  whether the 
tra n sa c tio n s  re ferred  to  in  that paragraph are to  be e f fe c te d  by 
p a r tic ip a n ts  in  the ca p a c ity  o f  serv a n ts or agen ts o f  the promoter 
or o f  one o f  the promoters or in  any other ca p a c ity .

(4) In d eterm ining , for the purposes o f  paragraph (c ) o f  
su b sec tio n  (I )  o f  th is  s e c t io n , whether any prem ises are prem ises at 
which a p a r tic ip a n t in a trad in g  scheme c a r r ie s  on b u s in e ss , no 
account s h a ll  be taken o f  tra n sa c tio n s  e f fe c te d  or to  be e f fe c te d  by 
him under that trad in g  scheme.

(5) For the purposes or th is  Part o f  t h is  Act such a 
prospect as in s mentioned in paragraph (d) o f su b sec tio n  ( i )  o f  th is  
s e c t io n  sh a ll  be taken to  be held  out to  a p a r t ic ip a n t-

la ) whether i t  i s  held  out so as to  con fer on him a l e g a l ly  
en forcea b le  r ig h t or n o t, and
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(b) in so far as i t  r e la te s  to  the in tro d u ctio n  o f  new 
p a r t ic ip a n ts , whether i t  i s  lim ited  to  the in tro d u ctio n  o f  new 
p a r tic ip a n ts  by him or extends to  the in tro d u ctio n  or new 
p a r tic ip a n ts  by other p ersons.

(6) In the Part o f  th is  Act "trading scheme" in c lu d es any 
arrangements made in con nection  wiht the carry in g  on o f a b u s in e ss ,  
whether those arrangements are made or recorded w holly  or p a r tly  in  
w ritin g  or n ot.

(7) In th is  s e c t io n  any re feren ce  to  the p ro v is io n  o f  goods 
or s e r v ic e s  by a person s h a ll  be construed  as in c lu d in g  a re feren ce  
to  the p ro v is io n  o f  goods or se r v ic e  under arrangements to  which 
th at person i s  a party

119. R e g u la t io n s  r e la t io n g  to  su ch  tr a d in g  schem es

( i )  R egu la tion s made by the S ecretary  o f s t a t e  by s ta tu to r y  
instrum ent may make p ro v is io n  w ith  resp ect to  the is s u e , c ir c u la t io n  
or d is t r ib u t io n  o f  documents, whether b eing a d v ertisem en ts, 
p ro sp ec tu ses , c ir c u la r s  or n o t ic e s ,  which

(a) con ta in  any in v ita t io n  to  persons to  become p a r t ic ip a n ts  
in a trad in g  scheme to which th is  Part o f  th is  Act a p p lie s ,  or

(b) con ta in  any inform ation  c a lc u la te d  to  lead d ir e c t ly  or 
in d ir e c t ly  to  persons becoming p a r tic ip a n ts  in  such a trad ing  
scheme, and may p ro h ib it any such document from b eing  issu ed , 
c ir c u la te d  or d is tr ib u te d  u n less  i t  com plies w ith  such requirem ents 
as to  the m atters to  be included or not included in i t  as may be 
p rescr ib ed  by the r e g u la tio n s .
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(2) R egu lation s made by the S ecretary  o f  s t a t e  by s ta tu to r y  
instrum ent may p ro h ib it the promoter or any o f  the promoters o f ,  or 
any p a r tic ip a n t in  a trad ing  scheme to  which th is  Part o f  th is  Act 
a p p lie s  from-

(a) su pp ly ing  any goods to  a p a r tic ip a n t in the trad in g  
scheme or

(b) supply ing  any tr a in in g  f a c i l i t i e s  or o th er s e r v ic e s  for  
such a p a r t ic ip a n t , or

(c ) p rovid in g  any goods or s e r v ic e s  under a tra n sa c tio n  
e f fe c te d  by such a p a r t ic ip a n t , or

(d) b ein g  a party  to  any arrangements under which goods or 
s e r v ic e s  are su p p lied  or provided as mentioned in  any o f the 
preceding paragraphs, or

(e ) a ccep tin g  from any such p a r tic ip a n t any payment, or any 
undertaking to  make a payment, in resp ect o f  any goods or s e r v ic e s  
su pp lied  o f provided as mentioned inany or apragrapls (a) to  (d) o f  
the su b sec tio n  or in resp ect o f any goods or s e r v ic e s  to  be so 
su p p lied  or provided , u n less  ( in  any such case) such requirem ents 
are as p rescr ib ed  by the r e g u la tio n s  are complied w ith

(3) Any requirem ents p rescrib ed  by re g u la tio n s  under 
su b sec tio n  (2) o f th is  s e c t io n  s h a ll  be such as the S ecretary  o f  
S ta te  con sid ers n ecessa ry  or expedient for the purpose o f  p reven tion  
p a r tic ip a n ts  in  trad in g  schemes to  which th is  Par o f  th is  Act 
a p p lie s  from b eing  u n fa ir ly  trea ted  and , w ithout p reju d ice  to  the 
g e n e r a lity  o f th is  su b se c tio n , any such requirement may include  
p ro v is io n s
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(a) req u ir in g  the r ig h ts  and o b lig a t io n s  o f  every  
p a r tic ip a n t under such a trad in g  scheme to  be s e t  out in f u l l  in  an 
agreement in w r itin g  made between the p a r tic ip a n t and the promoter 
or ( i f  more than one) each o f  the promoters ;

(b) sp e c ify in g  r ig h ts  required  to  be con ferred  on every  
such p a r t ic ip a n t , and o b lig a t io n s  required  to  be assumed by the 
promoter or prom oters, under any such trad ing  scheme ; or

(c ) imposing r e s t r ic t io n s  on the l i a b i l i t i e s  to  be incurred  
by such a p a r tic ip a n t in resp ect o f any o f  the m atters mentioned in  
paragraphs (a) to  (e ) o f  su b sec tio n  (2) o f  th is  s e c t io n .

(4) R egu lation s made under su b sec tio n  (2) o f  th is  s e c t io n  -
(a) may includ e p ro v is io n  for en ab lin g  a person who has made 

a payment as a p a r tic ip a n t in a trad ing  scheme to  which th is  Part o f  
t h is  Act a p p lie s ,  in circum stances where any o f  the requirem ents 
p rescr ib ed  by the r e g u la tio n s  were not com plied w ith , to  recover the  
whole or part o f that payment from any person to  whom or for whose 
b e n e f it  i t  was p aid , and

(b) su b ject to  any p ro v is io n  made in accordance w ith  the  
preceding paragraph, may p rescr ib e  the degree to  which anyth ing  
done in con traven tion  o f  the r e g u la tio n s  i s  to be trea ted  as v a l id  
or in v a lid  for the purposes o f  any c i v i l  p roceed in gs.

(5) The power to  make r e g u la tio n s  under t h is  s e c t io n  may be 
ex e r c ise d  so as to  make d if fe c e n t  p ro v is io n -

(a) in r e la t io n  to  d if fe r e n t  d e sc r ip t io n s  o f  trad ing  
schemes to which th is  Part o f  th is  Act a p p lie s ,  or
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(๖) in r e la t io n  to  trad ing  schemes which are or were in 
op eration  on a date s p e c i f ie d  in the r e g u la tio n s  and tra d in g  schemes 
which are or were not in op eration  on that d ate ,

or in  r e la t io n  to  d if fe r e n t  d e sc r ip t io n s  o f  p a r t ic ip a n ts  in  
such trading schem es.

120 O ffe n c e s  under P art XI

(1) Subject to  the next fo llo w in g  s e c t io n , any person who 
i s s u e s ,  c ir c u la te s  or d is t r ib u t e s ,  or causes another person to  is s u e ,  
c ir c u la te  or d is t r ib u te ,  a document in con traven tion  o f  any 
r e g u la tio n s  made under su b sec tio n  ( i )  o f  s e c t io n  119 o f  th is  Act 
sh a ll  be g u i l t y  o f  an o ffe n c e .

(2) Any person who contravenes any re g u la tio n s  made under 
su b sec tio n  (2) o f  th at s e c t io n  s h a ll  be g u i l t y  o f  an o ffe n c e .

(3) I f  any person who i s  a p a r tic ip a n t in a trad in g  scheme 
to  which th is  part o f  th is  Act a p p lie s  or has a p p lied  or been 
in v ite d  to  become an p a r tic ip a n t in such a trad in g  schem e.-

(a) makes any payment to  or fo r  the b e n e f it  o f  the promoter 
or ( i f  th ere i s  more than one) any o f  the prom oters, or to  or for  
the b e n e f it  o f a p a r tic ip a n t in the trad in g  scheme, and

(b) i s  induced to  make that payment by reason th at the 
p rospect i s  held  out to  him o f r e c e iv in g  payments or o th er b e n e f it s  
in  resp ect o f the in tro d u ction  o f  o th er persons who become 
p a r tic ip a n ts  in the trad in g  seheme,
any person to whom or for whose b e n e f it  that payment i s  made s h a ll  
be g u i l t y  o f an o ffe n c e .
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(4) I f  the promoter or an}' o f  the promoters o f  a trad ing  
scheme to which th is  Part o f th is  Act a p p lie s , or any oth er person  
a c t io n  in accordance w ith  such a trad ing  scheme, by h o ld in g  out to  
any person such a prospect as i s  mentioned in su b sec tio n  (3 )(b )  o f  
th es s e c t io n , attem pts to  induce him-

(a) i f  he i s  a lread y  a p a r tic ip a n t in the tra d in g  scheme, to  
make any payment to  or for the b e n e fit  o f  the promoter or any o f  the  
promoters or to  or for the b e n e fit  o f  a p a r tic ip a n t in  the trading  
scheme, or

(b) i f  he i s  not a lread y a p a r tic ip a n t in the tra d in g  scheme, 
to  become such a p a r tic ip a n t and to  make any such payment as is

mentioned in the p reced ing  paragraph,
the person attem ptin g  to  induce him to  make th at payment s h a ll  be 
g u i l t y  o f an o ffe n c e .

(5) In d eterm ining , fo r  the purposes o f  su b sec tio n  (3) or 
su b sec tio n  (4) o f  th is  s e c t io n , whether an inducement or attem pt to  
induce i s  made by hold ing  out such a prospect as i s  th ere in  
m entioned, i t  s h a ll  be s u f f i c ie n t  i f  such a prospect c o n s t i tu te s  or 
would c o n s t itu te  a su b sta n tia l part o f the inducement.

(6) Where the person by whom an o ffe n ce  i s  committed under 
su b sec tio n  (3) or su b sec tio n  (4) o f th is  s e c t io n  i s  not the s o le  
promoter o f  the tra d in g  scheme in q u estio n , any o th er Person who 
i s  the Promoter or (as the case may be) one o f the promoters o f  the 
trad ing  scheme s h a l l ,  su b ject to the next fo llo w in g  s e c t io n , a ls o  be 
g u i l t y  o f that o ffe n c e .
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(7) Nothing in su b sec tio n s (3) to  (6) o f  t h is  s e c t io n  sh a ll  
be construed  as l im it in g  the circum stances in which the commission 
o f any act may c o n s t i tu te  an o ffe n ce  under su b sec tio n  (I )  or 
su b section  (2) o f  th is  s e c t io n .

(8) In th is  s e c t io n  any referen ce  to  the making o f  a payment 
to  or for the b e n e f it  o f  a person s h a ll  be construed as in clu d in g  
the making o f a payment p a r tly  to  or for the b e n e f it  o f  th at person  
and p a r tly  to  or for the b e n e f it  o f  one or more o th er p erson s.
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3. กฎหมาย'ของประเทศออสเตรเสืย 

The Trade P r a c t ic e  Act 1974

52 (1) A corp oration  s h a ll  n o t, in trade or commerce, engage in
conduct th at i s  m islead in g  or d ecep tiv e  or l ik e ly  to  m islead  or d ece iv e

(2) Nothing in  the suceeding  p ro v is io n  o f  th is  D iv is io n  s h a l l  be 
taken as l im it in g  by im p lica tio n  the g e n e r a lity  o f su b sec tio n  (1)
60 A corp oration  s h a ll  not cause or permit a servant or agent o f  
the corp oration  to  u se , at a p la ce  o f r e s id en ce , p h y sica l fo r ce ,  
undue harassment or coerc ion  in connexion w ith  the supply or 
p o ss ib le  supply o f  goods or s e r v ic e s  to  a consumer or the payment 
for goods or s e r v ic e s  by a consumer.
61 (1) A corp oration  contravenes th is  s e c t io n  i f

(a) the corp oration  i s  the promoter o f ,  or ( i f  th ere are  
more than one) one o f  the promoters o f ,  or is  a p a r tic ip a n t in a 
trad ing  scheme to which th is  s e c t io n  a p p lie s  ; and

(b) a person who i s  a p a r tic ip a n t in that trad in g  scheme, or 
has ap p lied  or been in v ite d  to  become a p a r tic ip a n t in  th at trad in g  
schem, makes any payment to  or for the b e n e f it  o f  the cou poration , 
being a payment that he i s  induced to make by reason th at the  
prospect i s  held  out to him o f r e c e iv in g  payments or o th er b e n e f it s  
in resp ect o f  the in tro d u ction  (whether by h im se lf or by another  
person) o f o ther persons who become p a r t ic ip a n ts  in th at trad ing  scheme.

(2) A corp oration  a ls o  contravenes t h is  s e c t io n  i f
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(a) the corp oration  i s  the promoter o f ,  or ( i f  th ere are  
more than one) one o f the promoters o f ,  i s  a p a r tic ip a n t in , or i s  
oth erw ise  a c tin g  in accordance w ith , a trad in g  scheme to  which th is  
se c t io n  a p p lie s ;  and

(b) the corp ora tion , by h old ing  out to  any person the 
prospect o f r e c e iv in g  payments or other b e n e f it s  in resp ec t o f  the 
in tro d u ction  (whether by h im se lf or by another person) o f  other  
persons who become p a r tic ip a n ts  in th at trad ing  scheme attem pts to  
induce that person-

( i )  i f  he i s  a lread y a p a r tic ip a n t in that trad in g  scheme, 
to  make any payment to or for the b e n e f it  o f  the promoter or any o f  
the promoters or to  or for the b e n e f it  o f a p a r tic ip a n t in that 
trad ing  scheme ; or

( i i )  i f  he i s  not a lread y  a p a r tic ip a n t in that trad ing  
scheme, to  become such a p a r tic ip a n t and to  make a payment o f  a kind  
mentioned in sub-paragraph ( i )

(3) For the purposes or su b -se c t io n  (1) or (2)
(a) a prospect o f a kind mentioned in that su b -se c t io n  s h a ll  

be taken to  be held  out to  a person whether i t  i s  held  out so  as to  
con fer on him a l e g a l ly  en forcea b le  r ig h t or not ;

(b) in determ ining whether an inducement or attem pt to  
induce i s  made by hold ing  out a prospect o f  a kind mentioned in that 
su b se c tio n , i t  i s  s u f f i c ie n t  i f  a p rospect o f that kind c o n s t i tu te s  
or would c o n s t itu te  a su b sta n tia l part o f  the inducement ; and

(c) any re feren ce  to  the making o f  a payment to  or for the 
b e n e fit  o f a person s h a ll  be construed  as in c lu d in g  the making o f a
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paiement p a r tly  to  or for  the b e n e f it  o f  that person and p a r t ly  to  or 
for the b e n e f it  o f  one or more other p ersons.

(4) For the purposes o f th is  s e c t io n , a scheme i s  a trad in g
scheme to  which th is  s e c t io n  a p p lie s  i f  the scheme in c lu d es the
fo llo w in g  elem ents ะ-

(a) goods or s e r v ic e s ,  or both , are to  be provided by the
person promoting the scheme ( in  th is  s e c t io n  re ferred  to  as the
"promoter") o r , in the case o f a scheme promoted by two or more 
persons a c t in g  in concert ( in  th is  s e c t io n  re ferred  to  as the  
"prom oters"), are to  be provided by one or more o f  those persons ; and

(b) the goods or s e r v ic e s  so provided are to  be su p p lied  to  
or for other persons under tra n sa c tio n s  e f fe c te d  by persons (o th er  
than the promoter or any o f the prom oters) who p a r t ic ip a te  in  the 
scheme (each o f  whom is  in th is  s e c t io n  re ferred  to  as a " p a rtic ip a n t" )

(5) For the purposes o f su b -se c t io n  (4)
(a) a scheme s h a ll  be taken to  includ e the elem ent re ferred  

to  in paragraph (4) (b) whether the tra n sa c tio n s  re ferred  to  in that 
paragraph are to  be e f fe c te d  by p a r tic ip a n ts  in  the ca p a c ity  o f  
serva n ts or agen ts o f the promoter or o f one o f  the promoters or in 
any other ca p a c ity  ’

(b) a scheme in clu d es any arrangements made in connexion  
w ith  the carry in g  on o f  a b u s in e ss , whether th ose  arrangements are 
made or recorded w holly  or p a r tly  in w r itin g  or not ; and

(c ) any re feren ce  to  the p ro v is io n  o f  goods or s e r v ic e s  by 
a person s h a ll  be construed as in c lu d in g  a re feren ce  to  the 
p ro v is io n  o f  goods or s e r v ic e s  under arrangements to  which that 
person i s  a p arty .
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แผนการตลาดชองบริษัท บอิสเชอ? อินเตอร กรุฬ

หลักเกณ,ท เงํ่ฝืนไช และวิธีการในค้านการชายบริการชองบริษัทมดังนั้

1. บริษัทฯ รับสมัครสมาช้ก 2 ประเภท ตามชนิดบัตร ดังนิ
ประเภทบัตรเวินชำระค้าสมา?กบัตรละ 30,000 บาท และค้าบำรุง/ค้า 

รักษาสถานภาพรายปี ปีละ 2 ,500  บาท
ประเภทบัตรทอง ชฯระค้าสมา?กบัตรละ 60,000 บาท และค้าบำรุง/ค้า 

รักษาสถานภาพรายปี ปีละ 4 ,500  บาท
บัตรท้ังสองประเภทกำหนดสถานภาพสมา?กไวั 20 ปี

2. อิทธิท่ืสมา?กบัตรเงิน-บัตรทอง จะไค้รับฝ็ดังน้ื
(1) มอิทธิพักผ่านในสถานท้ัพักผ่อนในเคริอข่ายของบริษัทฯ ไค้พรี 4 วัน 

4 คืน ค้อปี ตลอดอายุของบัตรหริอเริยกร่า Free Four
(2) สมา?กสมารถใช้บริการในสถานทั้ดังกส่าวนอกเหนิอกรถ! Free Four 

น้ัไค้ โดยสมา?กจะไค้รับส่วนลดจากสถานประกอบการนั้น ๆ 10-50 % แล้าแค้กรพ และ/หริ0 
สถานบริการ

(3) ใช้บริการส่วนลด 5-35/5 สฯหรันสถานประกอบการค้าง ๆ ท้ัปีลัญลักษท่เ 
ของบัตร BLISSUER เข่น ค้างสรรพอินค้า รัานอาหารบัตตาคาร โรงพยาบาล และสูนปีออก 
กๆลังกาขเพอสุขภาพ ฯลฯ เป็นต้น

(4) ยู้ท้ัเป็นสมา?กของบริษัทฯ หากประสงค้จะเป็นพนทงานผ่ายการตลาด
หริอพนักงานอิสระก็จะไค้อิทธิในการเช้าอบรมตามหลักสูตรรองบริษัทฯ เพัอเช้าร่วมเป็นผ่าย 
ขายอิสระของบริษัทฯ ชึ๋งสามารถแนะนๆหาสมา?กใหม่เช้าร่วมโครงการของบริษัทฯ และไค้
รับผลประโยชนิตามอัตรากำหนดของบริษัทฯ เนั้องจากการแนะนำหาสมา?กใหม่นั้น ๆ ตามแผน 
การตลาดในระบบ M u lti-L eve1-Marketing-MLK ทั้เริยกชอเฉพาะร่า "MULTI BLISSHER"
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สมา?กจะแาริวมเป็นฝ่ายขายอิสระของบริษัทบดิสเซอริ รนเตอรกรุเฬ จำกัด จะ 
ต้องปป็ษัสิตามกฎ ระเปียบ ?อบังคับรวม 20 เอ  ของบริบัท สาระสำคัญได้ดังปี

1. การจะปีฐานะเป็นฝ่ายขายได้จะต้องรับการสนับสนุนจากฝ่ายขายทาด้รับอนุญาต 
จากบริษัทฯ อยู่ก่อนแล้ว

2. ผู้สมัครจะต้องปีอายุต้ังแต่ 20 ปีขนไป
3. ผู้สมัครจะต้องเป็นสมา?ทของบริษัทฯ อยู่ก่อนแล้ว และจะต้องปฎิษัสิตาม'เอ 

กำหนดแก่งสมา?กบัตร พรัอมรักษาสถานภาพสมา?ก
4. แล้งความจำนง พรัอมกรอกแบบพร‘อมใบสมัรเฟ้อเป็นฝ่ายขาย
5. ชำระก่าฐ่ปีอดำเปีนธุรกิจ จำนวน 1,500 บาท (หไ1งพันห้ารัอขบาทถ้วน)

พรัอม'รับยู่ฝ็อดำเนันธุรกิจ เฟ้อรับอนุญาตเป็นฝ่ายขาย
6. ฝ่ายขายจะต้องแล้งความจำนองในการรักษาสถานภาพการเป็นฝ่ายขาย พรัอม 

รับเอกสารดำเนันธุรกิจและช0าระก่าธรรมเปียมสิออายุ 1 ,500 บาท สิอปี ไปขังบริษัทภายในวัน 
ท 32 ธันวาคม ของทุกปี มัฉะนั้นจะถือล้าขาดสถานภาพการเป็นฝ่ายขาย

6 .1  ฝ่ายขายทขาดสถานภาพไปแล้ว อาจขอสมัครรับอนุญาตเป็นฝ่ายขาย 
ใหม่ได้ โดยจะต้องได้รับการสนับสนุนจากผู้สนับสนุนตามเอ  1 รายเดิม

6 .2  กรผ๊ฝ่ายขายต้องการจะได้ผู้สนับสนุนรายใหม่มัใช่ตามเอ 6 .1  จะต้อง 
แล้งความจำนงขอสมัครเป็นสมา?กใหม่ และจะต้องได้รับการอนุมัสิจากบริษัทฯ

7. การเป็นฝ่ายขายของบริษัทฯ ดังกสิาวน้ั มาด้ปีฐานะเป็นสูกล้างของบริษัท บลิส 
เชอริ อินเตอริกเพ จำกัด หรือของผู้สนับสนุน หรือของผู้นำกสิมใค ๆ ท้ังดิน

ตำแหน่งและผลประโยชน่ฅอบแทนท่ืบริษัทฯ ได้ให้กับฝ่ายการตลาดหรือพนักงานขาย 
อิสระของบริษัทฯ ปีดังปี

-  พนักงานฝ่ายขายน้ัน บริษัทฯ ได้จัดแบ่งระดับออกเป็น 4 ระดับ ดังใ!
ระดับท 1 เรืขกล้า "BLISSIIER" หรือ "BR" พัจารผาแต่งตั้งจาก
-  เป็นสมา?กของบริษัทฯ อยู่ก่อนแล้ว
-  ผ่านการอบรมตามหลักสูตร เฟ้องต้นของทางบริษัทฯ
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ระดับท่ื 2 เรียก'i l  "LEADER" หรือ "LR" จะแค่งฅั้งเส่อ
-  ให้การสนับสไเนโดยตรงทับระดับ BLISSHER จฯนวน 3 กน หรีอมากก'i l
-  ฝ็ยอดสะสมของราคาค่าสมาขิกรวม 250,000 บาท หรีอ 
ระดับท่ํ 3 เรียกว่า "DIRECTOR" หรีอ "DR"
-  ให้การสนับสใ}นโดยตรงทับระดับ LEADER จ0'ไนวน 3 กนหรีอมากกว่า
-  ฝ็ยอดสะสมของราคาค่าสมาขิกรวม 2 ,5 0 0 ,0 0 0  บาท หรีอ 
ระดับท 4 เรียกว่า "EXECUTIVE DIRECTOR" หรือ "EDR"
-  ให้การสนับสไ}นโดยตรงกับระดับ DIRECTOR จฯนวน 6 คน หเอมากกว่า 

ผลบระรยชใ!ตอบแทนของฝ่ายขายส่จะได้รับ ขอสรุบแบ่งออกได้เป็น 2 บระเภท คือ 
บระเภทท๋ี 1 คือ Iบอรีเซ็นค่ทได้จากการขายหรือการหาสมาขิกใหม่
บระเภทท 2 คือ เบอรีเซ็นค่ส่ได้จากยอดขายของสูกทีม หรือ'โบนัสทจะ'ไดัเพราะ 

การสะสมของเครือข่ายหรือสูกทีม
ในสวนของบริษัท บถิสเชอรี อินเตอรีกรุ๊ฟ จฯทัด แบ่งผลบระโยชใ!ท่ืจ้ดสรรให้ทับ 

ฝ่ายขายของบริษัทฯ ออกเป็น 5 ระดับโดยรวม คือ
รายได้ท 1 เรียกว่า คอมมสช่ัน 20 % ของราคาค่าสมาขิก ท้ังนบริษัทฯ จะคิด 

เบอรีเชนส์ให้ตามอัตราราคาด้น'ทุน หมายความว่า บัตรเงินมราคาขาย 25,000  บาท
ษัฅรทองฝ็ราคาของ 50,000  บาท

รายได้ทื่ 2 สวนลด 20 % -  45 %
รายไต้ทื่ 3 สวนลดพิเศษ 45 %
นอกจากน บริษัทฯ จะข่ายผลบระโยชนัตอบแทนเป็นรางวัลฐงใจให้พนักงานฝ่ายขาย 

อิสระของบริษัทฯ อิกค่างหาก เป็นกรท}พิเศษรวม 2 อันดับ คือ
รายได้ที๋ 4 รายได้โบนัส อัตรา 3 %, 2 % และ 1% ตามลฯดับ 
รายได้ 5 เงินษันผลจ“ไนวน 1 % จากยอดขายภายในแค่ละเดือน
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การสำยผลประโขชใ!หเอ สำตอบแทนใษัฝ่ายขายในแตัถะเสือนกฯหนดใฟ้ ดังใ!
1. สำยสำคอมปัชช่ัน ทุกวันท่ื 10 ของเสือน
2. สำยเงินส่วนถดและส่วนลดพิเศษ ทุกวันท่ํ 15 ของเสือน
3. สำยรบใโส ชุกวันท่ื 20 ของเสือน
4. สำยเงินปันผล ชุกวันท 25 ของเดือน

อใ!ง การจ่ายผลบระโยชนหเอสำฅอบแทนของบริษัท บลิสเซอริ อินเตอริทรุ๊ฬ จฯกัด 
ตลอดจนการพิจารพา เลอนระดับรองการเป็นฝ่ายขาย และการพิจารพาสำยเงินส์วนและโบนัส 
ใใโกับฝ่ายขาย ตามระบบ MULTI BL IS SI 1ER Ü จะพิจารณาตามผลหเอการสะสมยอดราคา 
ขายสำสมาชกนน คะแนนในการสะสมดังกส่าวจะสมทบเป็นยอดรวมไวัตลอดไบ ไม่มการตัด
ทอนยอดสะสมออกเป็นงวด ๆ ๗ น บริษัทอนในแผนการตลาดเช่นเดียวกัน ในกรฝ็เนัจึงทฯใปั 
ฝ่ายขายบริษัท บอิสเชอริ อินเตอริก!ฟ จฯกัด ไม่จฯเป็นจะตัองรักษายอดขายหเอการใท 
สมาช่กในแส่ละเสือนไวัแตับระการใด
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บระวั8$ แยน

นายสุทธิกรณ ลิบฟ้อย เกิดวันท่ื 19 ลิงหาคม 2511 ท่ํอฯเภอ ฉวาง จังหวัด
นครศ?ธรรมราช จบการสืกษาฟ้ดัศาสตร์บัล!?เต จากมหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ เปีอปี 2534 
สอบไดัเนสิบัฟ?เตไทยจาก สฯนักฝึกอบรมกฎหมายแฟ่งเพเบัณ?เตยสภา สมัยท 46 และเจัา 
ฝึกษาฟ้อในระดับบ?ญญามหาบัณ?เต คณะฉกิศาสตร์ ^ฬาลงกรณมหาวิทยาลัย สารากฎหมาย 
อาญาและกระบวนการยุสิธรรมทางอาญา ในปี 2535 จบการฝึกษ าเปีนปีกิศาสตร์มหาบัฟ?เตใน 
ปี 2538
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